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Wir helfen Ihnen dabei, Ihre Klienten mit auf die digitale Reise zu nehmen. Dazu nutzen wir unser Know-how rund 
um digitale Trends und die Förderungen der WKO im Rahmen des Programms KMU Digital 2.0.

Digitalisierung im Mittelstand
•	 Wir bewerben gemeinsam das Thema Digitalisierung und das Programm KMU Digital 2.0 bei Ihren Kunden. Dies kann je 

nach Bedarf im Rahmen von Direct Mailings, Newslettern, Klientenveranstaltungen on- & offline erfolgen. Nach Bedarf 
führen wir auch Zieldefinitionen bei Ihnen im Unternehmen durch.

•	 Ihr Kunde durchläuft mit einem unserer Certified Digital Consultants eine Status- & Potentialanalyse online. 
•	 Wir unterstützen Sie und Ihre Klienten bei den Formalitäten rund um die Beantragung der Fördergelder.
•	 Sie durchlaufen natürlich auch die Potentialanalyse.
•	 Ihre Mitarbeiter können uns bei der Analyse gerne begleiten.
•	 Wir unterstützen Sie bei den nächsten Schritten in der weiterführenden Umsetzung.

•	 Sein Steuerberater zeigt ihm interessante Perspektiven auf – out of the box.
•	 Ein externer Digital Consultant führt ihn durch die Trendlandkarte Digitalisierung.
•	 Ihr Klient erhält eine individuelle Potentialanalyse. Aus den Megatrends werden die relevantesten Trends für das 

Unternehmen Ihres Klienten selektiert und für jeden dieser Trends werden mittels SWOT-Analyse die Stärken und 
Schwächen ermittelt und die Chancen und Risiken erhoben. Anschließend werden Handlungsfelder aufgrund dieser 
Analyse aufgezeigt.

•	 Ihr Kunde bezahlt tatsächlich nur 100 Euro für das Angebot. Die restlichen 400 Euro sind gefördert durch KMU Digital 2.0.
•	 Für ein weiterführendes Umsetzungsprojekt (mit Ihnen) spart sich Ihr Kunde bis zu 30 Prozent der Kosten. Förderhöhe 

bis maximal 5.000 Euro.

Mehrwert für Ihren Kunden

KMU DIGITAL ist eine Förder-Initiative des Bundesministeriums für Wirtschaftsstandort und Digitalisierung (BMDW) und 
der Wirtschaftskammer Österreich. Damit werden gezielt Klein- und Mittelbetriebe aller Branchen individuell mit digitalen 
Werkzeugen vertraut gemacht, Digitalisierungsstrategien und konkrete Umsetzungspläne entwickelt, sowie die konkrete 
Umsetzung finanziell unterstützt. Als KMU gelten Unternehmen unter 250 Mitarbeiter und maximal 50 Mio. Jahresumsatz.

„Mit dieser Initiative wollen wir KMU zeigen, welche Wachstumschancen für sie in der Digitalisierung liegen und 
helfen ihnen ganz konkret, Digitalisierungsprojekte umzusetzen.“ 
Harald Mahrer, WKÖ-Präsident 
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Die Beratungen müssen im Vorfeld und formrichtig angesucht, durchgeführt und dokumentiert werden. Wir helfen Ihnen mit 
standardisierten Checklisten durch die Formalitäten. Der Digitalisierungsbericht aus der Potentialanalyse ist Voraussetzung für 
die Beantragung der Umsetzungsförderung in Höhe von 5.000 Euro.

Investition

Nähere Informationen zu den Förderungen gerne in einem persönlichen Gespräch oder auf der Website: 
www.kmudigital.at

Invest

Rahmenunterstützung € 500,–

Potentialanalyse € 500,–

davon 80% gefördert - € 400,–

€ 600,–

Jetzt Termin anfragen.
www.kanzlei-consulting.at/dc

Die Vor- und Nachbereitungszeiten sind im Preis inkludiert.  
Die Termine finden ausschließlich online statt. Persönliche Termine vor Ort sind individuell buchbar.  

Preis auf Anfrage. Alle Preise zzgl. 20% MwSt. 
Es gelten die Allgemeinen Geschäftsbedingungen der DATEV.at GmbH: www.datev.at/agb. 

DATEV.at GmbH, Strohgasse 14C, 1030 Wien, info@datev.at, www.datev.at 

•	 Sie positionieren sich als Experte im Bereich Digitalisierung bei Ihren Klienten. Im Rahmen einer Prozessanpassung 
bei Ihrem Klienten können wir auf die Umsetzungsförderung in Höhe von 5.000 Euro pro Klient aus KMU Digital 2.0 
zurückgreifen.

•	 Sie stiften Mehrwert in Ihrer Kanzlei.
•	 Sie stiften Mehrwert bei Ihrem Klienten.
•	 Die Empfehlung im Anschluss an die Analyse umfasst neben klientenindividuellen Potentialen natürlich auch eine 

Erweiterung der Zusammenarbeit mit Ihrer Kanzlei in Richtung Digitalisierung im Rechnungswesen, Mandantenserver, 
CFO as a Service – je nach Zieldefinition mit Ihnen.

Mehrwert für Ihre Kanzlei


